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I. Текущие остатки 

1. Наличие на складе (цены опт. без НДС, опт. с НДС  и розн.) (Prt001c.rpt) 
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2. Наличие товара по поставщикам (prt001a.rpt) 
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II. Движение товара 
 

1. Стоимостное движение товара (итоги) (Hdr007a.rpt) 
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2. Движение товара (выбор по ННТ) (Prt014a.rpt) 
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Продолжение отчета Prt014a.rpt 
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3.  Оборотная ведомость  (опт. с НДС, возможна выборка по ННТ) (Prt014b_2.rpt) 
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    III. Приход по поставщикам 

1. Завозная книга (по налоговым группам ) (Str002_e2.rpt) 
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2. Книга покупок  (Str005a1.rpt) 
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3. Приход товара по фирмам (по налоговым группам ) (Str002_e3.rpt) 
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4. Расхождение сумм в приходных документах (Str002_e4.rpt) 
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IV. Расход по кассам/покупателям 

1. Кассовая выручка и скидка по налоговым группам в розничных  ценах(Str003v1.rpt) 
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            Продолжение отчета «Кассовая выручка по налоговым группам» 
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2. Книга продаж (Str004a2_1.rpt) 
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V.   Реестры документов 
 

1. Реестр внутренних перемещений (по налоговым группам)(Str006a1.rpt). 
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2. Реестр возвратных накладных (опт. с НДС) (Hdr003a2.rpt) 
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3. Реестр документов по разобранным упаковкам (Str018a.rpt) 
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4. Реестр расходных накладных по налоговым группам (Str007a1.rpt) 
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VI.   Переоценка (Str001a.rpt) 
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VII. Отчеты по кассирам. 

 

1. Бейджик АСНА (SA_PrintUserTag_ACHA.rpt) 
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2. Почасовое количество чеков по кассирам (выручка за день) (Str003_1_3.rpt). 
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3. Почасовое количество продаж  в штуках  по кассирам (выручка за день) (Str003_1_4.rpt). 
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4. Почасовой оборот в ценах реализации по кассирам (Str003_1_5.rpt). 
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5. Реализация товара по операторам (Str003_1_NNT.rpt) 
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VIII. Проверка аннулированных серий (Prt012a.rpt). 
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IX. Аналитика. 

1. Товары с истекающим сроком годности  (Prt002a_1.rpt) 
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Залежалый товар 

 Если товар поступил в аптеку достаточно давно и на текущий момент имеет ненулевой остаток, то такой товар будет включен в 
отчеты «залежалый товар».  

При формировании отчетов можно указать критерии отбора:  
 

 Дата прихода товара, 

 Конкретный ННТ товара  (номенклатурный номер товара),   

 Поставщик,  

 Группа классификации, 

 Интервал дат анализа.    

 
 В результате можно получить  соответственно разные срезы информации. 
 

Отчеты формируются по выбранному подразделению, по выбранной группе классификации товаров, за заданный диапазон дат.  

i. (Prt001g.rpt) В отчет включаются все партии с ненулевым текущим остатком и датой создания (поставки) 

более ранней чем заданная дата. 

ii. По складским карточкам. (Prt001_03). В отчет включаются товары, удовлетворяющие следующим 

условиям: ненулевой текущий остаток в складской карточке; не было ни одного документа реализации по 

этому товару за заданный диапазон дат. К документам реализации относятся документы типа «расход» у 

которых контрагент имеет тип «розничный покупатель» или «покупатель». Это так называемый «залежалый 

товар». 

iii. По партиям. (Prt001_01). В отчет включаются строки партий, удовлетворяющие следующим условиям: 

ненулевой текущий остаток в партии; не было ни одного документа реализации по этой партии за заданный 

диапазон дат. К документам реализации относятся документы типа «расход» у которых контрагент имеет тип 

«розничный покупатель» или «покупатель». Это так называемые «висяки», партии по которым товар возможно 

был утрачен. 
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2. Залежалый товар (Prt001g.rpt) 
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3. Залежалый товар  (по складским карточкам)  (Prt001_03.rpt) 
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4. Залежалый товар по партиям (Prt001_01) 
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5. Итоги прихода по поставщикам (INP002_r.rpt) 
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6. Оценка товарного запаса в аптеках (Prt023.rpt) 

 
 

Отчет дает оценку суммарного стоимостного остатка по аптекам в днях, исходя из среднедневного объема продаж за 

прошедший месяц. 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 



 36 

 
 

7. Прогноз по остаткам товара  (Hdr009_4.rpt)  

 
Отчет формируется по выбранному подразделению, по выбранной группе классификации товаров, за заданный диапазон дат. 

В отчет включаются товары, имеющие ненулевой текущий остаток в складской карточке. 

Расчет прогнозируемых показателей 

 Nd – количество календарных дней в анализируемом периоде 

 Nn – количество дней в анализируемом периоде, в которые был ненулевой остаток товара 

 Ns – количество дней в анализируемом периоде, в которые была хотя бы одна продажа товара. К документам реализации 

относятся документы типа «расход» у которых контрагент имеет тип «розничный покупатель» или «покупатель». 

 Q – количество проданных единиц товара за анализируемый период. К документам реализации относятся документы типа 

«расход» у которых контрагент имеет тип «розничный покупатель» или «покупатель».  

 Qc – текущее количество остатка товара 

 V = Q/Nn – среднедневные продажи товара за анализируемый период 

 Pr – розничная цена для расчета. Определяется как средняя розничная цена по всем поставкам этого товара за заданный 

период времени. Если в пределах анализируемого периода поставок не было, то берется розничная цена последней 

поставки этого товара. 

 Np = Qc / V – прогнозируемое количество дней продаж данного товара 

В отчете сортировка по алфавиту. 
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8. Упущенная выгода (Hdr009_1.rpt) 

 
 

Цель отчета в том, чтобы оценить, какой могла быть прибыль, если бы товар постоянно был в наличии. Отчет формируется за 

заданный период времени по выбранному подразделению или группе подразделений, по всему товару или выбранной группе 

классификации. В отчет включаются товары, для которых Q > 0 и данные «достоверны». Считаем, что данным можно верить, если 

(Nn / Nd) * 100 >= 30%. То есть товар был в наличии хотя бы 30% дней из периода анализа. 

Расчет упущенной выгоды. 

 Nd – количество календарных дней в анализируемом периоде 

 Nn – количество дней в анализируемом периоде, в которые был ненулевой остаток товара 

 Ns – количество дней в анализируемом периоде, в которые была хотя бы одна продажа товара. К документам реализации 

относятся документы типа «расход»,  у которых контрагент имеет тип «розничный покупатель» или «покупатель». 

 Q – количество проданных единиц товара за анализируемый период  

 V = Q/Nn – среднедневные продажи товара за анализируемый период 

 Pr – розничная цена для расчета. Определяется как средняя розничная цена по всем поставкам этого товара за заданный 

период времени. Если в пределах анализируемого периода поставок не было, то берется розничная цена последней 

поставки этого товара. 

 Po – закупочная (оптовая) цена для расчета. Определяется по тем же правилам, что и розничная цена. 

 NDS – ставка НДС товара в процентах. Если на предприятие применяется ЕНВД или упрощенная схема (нет учета НДС), 

то NDS всегда равно нулю. 

 S = V * (Nd – Nn) * ((Pr – Po) * (1 + NDS/100)  упущенная выгода за анализируемый период 
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АBC анализ 

 
ABC анализ. Классический ABC анализ предполагает деление всего ассортимента на три группы по некоторому расчетному 

показателю.  

Например, группа «А» – товары, сумма долей составляет 50% от общей суммы параметров.  

Группа  «В» – следующие за группой А товары, сумма долей которых составляет 30% от общей суммы параметров.  

Группа  «С» – оставшиеся товары, сумма долей которых с накопительным итогом составляет  оставшиеся 20% от общей 

суммы параметров.  

В поставке предлагается 4 отчета: 

ABC анализ. Рейтинг продаж по прибыльности -  (Hdr009_ABC_1P.rpt); 

ABC анализ. Рейтинг по количеству продаж (чеков)  - (Hdr009_ABC_2P.rpt); 

ABC анализ. Рейтинг по количеству отпущенных препаратов -  (Hdr009_ABC_3P.rpt); 

ABC анализ. Рейтинг по сумме реализации - (Hdr009_ABC_4P.rpt). 
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9. Рейтинг продаж по прибыльности (Hdr009_ABC_1P.rpt) 
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10. Рейтинг продаж по количеству продаж (Hdr009_ABC_2P.rpt) 
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11. Рейтинг продаж по сумме реализации (Hdr009_ABC_4P.rpt) 
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12. Рейтинг по количеству проданных натуральных показателей (Hdr009_ABC_3P.rpt) 

 
 

 

 
 
 
 
 
 



 45 

 
 
 
 
 

13. Расчет коэффициента вариации по прибыльности и количеству продаж (Hdr009_XYZ1.rpt) 

 
 
 
 

XYZ анализ. Расчет коэффициентов вариации.  

 

Основная идея XYZ анализа состоит в группировании объектов анализа по мере однородности анализируемых параметров – 

по коэффициенту вариации. Формула расчета коэффициента вариации. 

 

 
 

Где:  

Xi – значение параметра по оцениваемому объекту за i-тый  период; 

X– среднее значение параметра по оцениваемому объекту; 

N – число периодов.  

В этом отчете в качестве периода анализа принят один календарный день. 
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X. Контрольно-кассовые машины (ККМ) 

1. Акт о возврате денежных сумм покупателем (KM_3_NEW.rpt) 

 

                               
 



 48 

 

2. Показания счетчиков ККМ, по сменам (форма № KM7) (KKM_KM7.rpt) 
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3. Справка кассира-операциониста (форма № KM6) (KKM_KM6.rpt) 
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XI. Круглосуточные аптеки 

1. Кассовая выручка по налоговым группам (Str003_z.rpt) 
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2. Реализация по кассам с разбивкой по часам (Str003_2.rpt) 

 
 
 

                        


